NQUICIAS SUPERMERCADOS

Un cajero automatico
da comida ‘A todas

as', 365 dias al ano

hora se puede hacer la
compra pulsando en la

talla tactil de una
quina de ‘vending’

Raquel Pajin
BARCELONA. Existe un supermerca-
do en el que sélo hay que invertir
43.500 euros, funciona 24 horas
los 365 dias al afio, no necesita de-
pendientes y apenas exige ocho
horas de dedicacién a la semana
para lareposicion de productos.
El invento se llama ‘A todas ho-
ras’ y es propiedad de los herma-
nos Lluis y Pablo Carbonell (infor-
mitico y licenciado respectiva-
mente) y Carlos Alba. Estos tres
socios idearon una tienda automa-
tizada que dispensa comida a tra-
vés de unaméquina de vending pa-
recida ala de los videoclubs. A tra-
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vés de una pantalla tictil los usua-
rios pueden escoger entre una ga-
ma de mas de 200 productos de
alimentacidn, higiene y limpieza.

En este ultramarinos robotizado
es posible encontrar desde unas ti-
jeras, a una pizza, pan de molde,
papillas, un sacacorchos, unas
compresas e incluso frutay ensa]a-
das.

Ademis de atreverse con los ar-
ticulos perecederos, ofrecerdn en
breve packs de comida preparada
lista para calentar en el microon-
das. La introduccién de macarro-
nes o fideuas precocinados no es
fortuita. Nada lo es. Lluis trabajo
en supermercados y conoce a fon-
dosu funcionamiento.

Desde lacalle el cliente solo ve el
cajero automatico, pero en el inte-
rior del local, una cadenarobotiza-
dadistribuye los articulos elegidos
y los conduce hasta el exterior. Es-
cogieron la zona residencial Sant

Una chenta compra en una tlenda Atodas Horas marTa 10RDI

Joan D’Espi, una ciudad dorrmto-
rio cercana a Barcelona con esca-
sez de centros comerciales, para
instalar su primera tienda.

Sin embargo estan convencidos
de que su negocio funcionaria en
cualquier localidad con una pobla-
cién superior a los 5.000 habitan-
tes. Cada vez mds personas, debi-

do a los intempestivos horarios de
trabajo, necesitan una alternativa
ante la imposibilidad de hacer la
compra dentro de los horarios co-
merciales estipulados.

Ellos pretenden cubrir esa de-
manda, con precios competitivos.
“Preferimos tener menos margen
debeneficios y darnos a conocer”.

LO INVERTIDO

; AA.‘pesardesuelevadoooste
inicial, la alimentacién es el

sector més apetitoso ala hora
de invertir en una franquicia.

~ Sibien lainversion media

asciende a casi 185.000

euros, la facturacién suele

hasta triplicar esta cifra. ‘A
todas horas' surge como una
alternativa para aquellos
incapaces de asumir el coste

de una tienda de comestibles
tradicional, con una inversién
inicial dedaiﬂooumsyls
metros de dimensién. Ofrecen

'amsfrmqwciadossemuo

técnico de mantenimientoy
un software facil de usar, para

~ controlar la reposicién de

productos. Con el objetivo de
evitar el vandalismo también
estd incluida la instalacion de
camaras de seguridad que
pueden controlarse via
Internet.



