A Todas Horas revoluciona el mercado de la compra
de conveniencia con sus supermercados automaticos

Los tiempos cambian, |a tecnologia evoluciona y el mercado ofrece nuevas
oportunidades de negocio. Esta realidad es el origen de A Todas Horas, un nuevo
sistema de supermercados automaticos que, tras una excelente aceptacion, ya
ha iniciado su expansién en Espafia a través de franquicias.

ionera en Espana, la idea de crear
= A Todas Horas surgfa de la voca-

cién por ofrecer respuesta a las nue-
vas necesidades del consumidor que, cada
vez mds, demanda poder adquirir produc-
tos de muy diversa {ndole dentro o fuera del
horario comercial e incluso en dfas festivos.
Asi nacfan los primeros supermercados au-
tomdticos de Espafia que, con el mismo mé-
todo que un dispensador de pelfculas de un
videoclub, permite al cliente comprar pro-
ductos de alimentacidn, refrigerados, bebi-
das, higiene personal, limpieza del hogar,
parafarmacia... asf hasta 330 articulos a tra-

vés de un sencillo, rdpido y eficaz sistema. -

A Todas Horas, marca comercial de es-
tas tiendas inteligentes, ofrece al cliente la
posibilidad de hacer su compra a través de
la pantalla tdctil de un cajero, eligiendo los
productos por categorfas, simplemente pul-
sando sobre la foto e indicando la cantidad
que se desea. Igual que la compra por
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Internet, péro con la ventaja afiadida de po-
der disponer de los productos al instante,
cualquier dfa del afio, las 24horas, y pagando
su importe en efectivo o con tarjeta de cré-
dito. Detrds de la fachada de la tienda, un
sencillo mecanismo de médulos robotiza-
dos, controlados por un ordenador conec-
tado a un circuito electrénico, acciona los
compartimentos donde se encuentran los
productos. Se trata, en definitiva, de un al-
macén inteligente que permite disponer de
una gran diversidad de producto, optimi-
zando al mdximo el espacio del local y per-
mitiendo crear un negocio propio a partir
tan sélo de 15m?.

Un excelente negocio
complementario

Presentes en Barcelona desde el afio
2005, A Todas Horas prevé contar a fina-
les del 2006 con 10 puntos de venta en
Espafa (préximas aperturas en Barcelona,
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Castellén y Sevilla) y hasta un total de 50
en el préximo afio. Objetivos perfectamen-
te factibles teniendo en cuenta el enorme
interés que esta innovadora idea, ya reali-
dad, de supermercado automdtico estd des-
pertando tanto entre empresarios como
clientes.

A Todas Horas tiene como objetivo se-
guir abriendo nuevas tiendas en Espafia a
través de franquicias, cuyas ventajas como
oportunidad de negocio resultan seducto-
ras para cualquier emprendedor. Una de ellas
deriva de que A Todas Horas es un exce-
lente negocio complementario, que no ne-
cesita personal (por lo que los costes fijos
son bajos), que se puede gestionar sin de-
dicacién exclusiva (con sélo 6h a la sema-
na) o como actividad paralela. Puede ser
también una forma de rentabilizar al méxi-
mo un establecimiento ya existente, desti-
nando parte de sus instalaciones a este su-
permercado automdtico. El negocio resulta
también muy atractivo para el sector del
camping, o para ¢l del transporte puiblico.
* Abrir un supermercado automdtico A
Todas Horas es posible a partir de 43.000
euros. La adhesién a la ensefia incluye un
contrato de mantenimiento gestionado y
controlado por A Todas Horas que per-

ol : g 10 i

‘mite al franquiciado garantizar el correcto
funcionamiento de su supermercado inte-
ligente, con actualizaciones y mejoras del
software (desarrollado por la empresa), cam-
bios y reparacién de cualquier componen- |
te de hardware y asistencia telefénica de in-
cidencias informdticas. A Todas Horas es
un nuevo concepto de supermercado y un
nuevo concepto de negocio.

A todas

A TODAS HORAS VENTAS S.L.

Mayor de Sarrig, 202 - 08017 Barcelona
Tel. 93 205 97 00
www. atodashoras.com
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